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Die Bank aus einer Hand

V.l.n.r.: Dir. Johannes Hantig, Prok. Ing Martin Ruff; Prok. Christa Steiner-Oberhofer
und Verkaufsleiter Josef Anfang

Gunnebo und GZT:
Sicherheit = Tradition - Innovation

Egal ob Bargeldein- oder Auszahlen, Miinz- und Bank-
notenhandling, — GZT verfligt tiber ausgezeichnete internationale
Bezugsquellen. ,Darauf aufbauend versorgen wir unsere Kunden
mit Standardsoftware fiir Schnittstellen in Rechenzentren bis
zu Spezialprodukten (z. B. GSA) von unseren Entwicklern. Die
Bank aus einer Hand bedeutet nicht nur einen Ansprechpartner
fiir unsere Kunden, sondern auch die dazugehorigen flichen-
deckenden Dienstleistungen und Services. Durch unsere Fach-
kompetenz ist garantiert, dass unsere Produkte korrekt und 100%
funktionstiichtig von uns implementiert werden.“ So der Ver-
kaufsleiter von GZT Dir. Johannes Hantig.

Durch langjihrige Erfahrung, 1988 wurde der erste
SB-Miinzeinzahler installiert, und kontinuierliche Weiterent-
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Kompetenz aus einer Hand - so lautet die

Firmenphilosophie der GZT. Um das zu

gewahrleisten, deckt GZT als tiberregionaler
Dienstleister fir Banken eine breite
Angebotspalette mit international tatigen
Partnern ab. Im Sommer 2007 haben sich
GUNNEBO und GZT zur Zusammenarbeit
entschlossen. Eine gute Entscheidung, wie
die bereits verbuchten Erfolge beweisen.
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Ing. Prok. Gerbard Ibeschitz, Vertriebsleiter Osterreich von Gunnebo Security GmbH
und Martin Ruff; Research- und Projekima t bei GZT-Geldzihltechnik GmbH

wicklung, heute betrigt der Marktanteil bei SB-Miinzeinzahlern
in Osterreich mehr als 60%, konnte sich die GZT als Spezialist
fiir Banknoten- und Miinzbearbeitung im SB Bereich etablieren.
Dem traditionsreichen Unternehmen ist es gelungen, sich ein
engmaschiges Vertriebsnetz und stabile Kundenbeziehungen auf-
zubauen. Davon profitiert nun auch der schwedische Hersteller
Gunnebo und bietet dafiir — vertraglich gesichert — Schutz in
speziell vereinbarten Bereichen und Projekten. Produktschulungen
und Know How Transfer runden das Agreement perfekt ab.

Der Produktbereich der Bankautomation — Miinzrollen-
automaten, SB-Cash Recycling Systeme, SB-Depositlosungen
und Kassenladensysteme fiir Banken — und damit der Sektor der
Primirbanken beziiglich Service, Kundenbetreuung und Akquise
liegen nun, aufgrund der hervorragenden Infrastruktur, in
Hinden von GZT. Das Potential, auch in den letzten Winkel
des abgelegensten Tales zu fahren ist vorhanden.

In Gunnebo hat GZT einen global player als Partner ge-
funden, der die Anforderungen aus dem weltweiten Markt kennt.
GZT kann nun ihre Produkt und Lésungskompetenz weiter aus-
bauen und sich verstirkt als Komplettausstatter etablieren.

Die Zusammenarbeit von GZT und Gunnebo stellt eine
Win-Win Situation dar, in welcher Verantwortung und Zustin-
digkeit im Hinblick auf Tradition, Infrastruktur und Know How
des jeweiligen Unternehmens sinnvoll aufgeteilt wurden. |
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